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理财有风险 投资需谨慎

本报讯 （刘耀成 俞佳融）日
前，兴业银行再次创新推出小微企
业线上融资产品“快担贷”，镇江分
行成为了该新产品第一家吃“螃
蟹”的分支机构。该行成功为镇江
市一家中外合资的食品供应商
——某食品供应链有限责任公司
通过“快担贷”产品线上发放贷款
1000万元。本笔业务采用“借款企
业线上审批+担保公司线下担保确
认”的方式，实现2个工作日授信下
柜、3个工作日完成提款，向借款企
业、担保公司完美诠释了“兴业速
度”，展示该行普惠金融数字化转

型成果，获得客户高度赞誉。
在疫情防控政策调整后，市场

消费热情高涨，本次获益的该食品
供应链有限责任公司在销售上涨
的同时带来了资金周转需求，原先
该分行拟通过传统方式申报授信，
恰逢“快担贷”产品推出，客户经理
立刻推荐客户尝试使用该线上融
资产品，银企担三方联手创造了本
次小微企业融资授信效率“神话”。

“快担贷”业务是兴业银行在
线上融资“快易贷”系列项下推出
的新产品，针对本行准入的保证担
保主体同意担保的中小微企业，依

托本小微企业线上融资系统线上
自动核定授信额度并发放贷款，有
着审批效率高、业务流程快的特
点。通过授信额度线上系统审批，
免去撰写授信报告工作，支持人工
核定销售收入和额度纠偏，极大提
高了损失分担业务授信审批效率，
减轻客户经理及审查员工作量，产
品应用前景广阔，是该行服务小微
企业融资的又一“利器”。自收到

“快担贷”上线通知后，镇江分行产
品部门积极牵头组织辖内经营机
构开展担保公司走访，由产品经理
协同经营单位提前与担保公司沟

通业务细节，梳理目标客户，先行
做好业务储备工作。产品正式上
线后，该分行立即邀请客户通过线
上发起申请并迅速落地完成放款。

据悉，自兴业银行推出线上融
资系列产品以来，镇江分行一直勇
于尝试，多次落地南京分行辖内首
笔线上融资产品，本次更是落地了
总行系统内首笔“快担贷”业务。
下一步，该分行将全方位抓好供应
链融资、工业厂房按揭、“快易贷”
线上融资、政府采购等获客场景建
设，力争在普惠金融赛道上跑出加
速度。

本报讯 （刘耀成 俞佳融）近
日，兴业银行镇江分行又成功落地
一笔线上“优质科创企业快易贷”，
为某新材料股份有限公司通过该
产品发放贷款 1000 万元。本笔业
务从申请到最终落地仅仅3个工作
日，同时该行帮企业成功申请到了
江苏省财政纾困资金专项贷款支
持，并给予了优惠利率，得到了企
业的极力认可。本笔业务的落地
是该行线上融资产品在服务优质
科创企业领域的成功运用，为后续
科创金融线上产品的批量推广提
供了良好的示范效应。

据悉，本次获得“优质科创企
业快易贷”产品贷款的某新材料股
份有限公司是一家从事纤维增强
热固性树脂基复合材料及制品、改
性工程塑料和碳纤维复合材料的
研发生产的制造业企业，其产品广

泛应用于电气、汽车、高速列车、家
电、建材、水质污染防治设备等领
域。该企业是国家级“专精特新”
小巨人企业、国家高新企业、火炬
企业，在镇江当地是众多银行重点
营销的对象，但是企业并未一味地
追求资金盘的扩大，而是将主要的
精力放在如何更好发展企业，稳字
当头，选择合作银行时十分谨慎，
对产品、服务、融资成本要求较
高。在“优质科创企业快易贷”推
出前，该行也曾多次接触客户，但
企业认为银行融资普遍存在线下
流程复杂、线上额度偏小的问题，
一直未能实现合作。“优质科创企
业快易贷”上线后，该行产品部门
第一时间联动支行，共同走访营
销，经过几周的接触，恰逢企业在2
月有资金需求，该行及时把握业务
机会立即协助企业通过线上流程

进行初审和终审试算，系统审批额
度1000万元，满足了企业的短期融
资需求。该行抓住该笔业务契机，
进一步为企业定制了涵盖供应链
融资、票据池、跨境结算等业务的
综合金融服务方案，重点针对如何
运用供应链融资服务核心企业及
下游经销商，解决上下游小微企业
融资难、融资成本高等问题达成了
初步共识。

近年来，兴业银行从总行层面
紧跟国家战略导向，加大科创领域
信贷支持，先后推出了“技术流”评
价体系以及投联贷、科创云贷、优
质科创企业快易贷等一系列新产
品，以新理念、新手段、新工具布局
科创金融新赛道，化“无形”为“有
价”，助力科创企业解决融资难
题。今年年初该行总行推出“优质
科创企业快易贷”，该产品针对科

创企业“短、频、急”的资金需求特
点，高风险、长周期、无抵押的经营
特点，以纯线上、高额度、免担保为
亮点实现金融赋能科技。

“优质科创企业快易贷”产品
推出后，镇江分行迅速行动，对镇
江本地“专精特新”企业逐户梳排
快速形成“优质科创企业快易贷”
沙盘，锁定多个重点目标开展走访
营销，产品上线一个多月就成功落
地“专精特新”企业授信 2户，总金
额2000万元，在支持优质实体企业
的发展方面实现了突破。

下一步，镇江分行将进一步梳
理沙盘、研究产品，通过将信贷、股
权等金融资源进行整合，精准对接
科创企业的融资需求，为科创企业
提供符合生命周期的融资，以科创
金融“兴”引擎助力镇江地区中小
科技企业快速成长。

本报讯（刘耀成 俞佳融）记者
从兴业银行镇江分行获悉，近日，
兴业银行推出绿色低碳信用卡，以
卡为媒，全方位打造涵盖绿色生活
的金融服务体系，引导持卡人以力
所能及的消费方式参与绿色低碳
行动，助力绿色发展，推动低碳生
活。

据悉，早在 2010 年，兴业银行
便与北京环交所携手推出国内首
张低碳主题认同卡——兴业银行
中国低碳信用卡，而此番重磅升
级，赋予新卡新时代新动能。

兴业银行绿色低碳信用卡突
破了传统信用卡产品与权益之间
的“紧耦合”，形成独具特色的六大
绿色权益生态体系，分别是：绿色
用卡、绿色信贷、绿色出行、绿色生
活、绿色公益及绿企专享等，并结
合“双碳”目标下大众消费行为变
化趋势，积极探索新场景、新服务，
为客户提供用卡新体验。

绿色用卡方面，该卡将“绿水
青山就是金山银山”理念转化为生

动的水墨画面；制卡上采用低污染
环保材质，并大力推广“无纸化”电
子账单，为地球家园增绿减负。

绿色信贷方面，兴业银行积极
推进绿色消费升级，持卡客户办理
指定品牌的新能源汽车分期，可享
受“绿色通道”快速审批、最高 5年
期分期付款；办理指定车型分期，
可不定期享受低息或免息优惠；持
卡客户还可在“兴业生活”APP 上
购买汽车周边产品、洗车服务，并
享受便捷出行等各类用车场景的
折扣优惠。

绿色出行方面，该卡真正使持
卡客户“一卡在手，绿色出行无
忧”！持卡客户达标后，可以“6 积
分”兑换共享单车会员，或可以特
惠价格购买青桔单车、哈啰单车会
员，部分区域客户可不定期享受公
共交通出行优惠。

绿色生活方面，持卡客户除了
通过线上支付、绿色消费等方式获
取信用卡积分外，还可在“兴业生
活”APP上绑定其消耗的卡路里数

据，实现与积分间的便捷兑换。此
外，持卡客户可参与银联绿色低碳
主题卡礼遇活动，通过绿色消费、
环保知识问答、环保趣味游戏获得
绿色低碳能量，兑换消费券、还款
金、音视频会员等丰富的奖品。

绿色公益方面，该卡积极倡导
“小积分、大作为”的绿色公益理
念，持卡客户可以优惠积分购买地

方特产，助力我国乡村振兴事业，
并通过优惠积分捐赠的方式参与

“腾格里沙漠锁边林”公益项目，共
同助力我国绿色生态建设。

此外，兴业银行还通过推进零
售企金一体化经营，为绿色企业的
员工提供绿色低碳信用卡“一站
式”专属办卡通道等一系列优享服
务。

兴业银行镇江分行

落地总行系统内首单“快担贷”业务

从申请到最终落地仅仅3个工作日
兴业银行镇江分行服务企业再出“兴”招

引领低碳生活新风尚

兴业银行绿色低碳信用卡升级上市


