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理财有风险 投资需谨慎

2023年1月20日 星期五
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本报讯（俞佳融） 日前，记者
从中国人寿保险股份有限公司（以
下简称“国寿寿险”）获悉，2022年，
该公司累计投资实体经济超 3.6万
亿。

稳投资促消费冲锋在前，累计
投资实体经济超3.6万亿元，较2022
年初增长 3700 亿元。加大力度服
务战略性新兴产业，相关保费收入
3.1亿元，绿色保险保费收入 2.1亿
元，绿色投资较 2022 年初增长超

500亿元；ESG评级首次提升到BBB
级，处于国内寿险行业第一梯队。

全力助推乡村振兴，涉农保险
业务提供风险保额超30万亿元；助
推乡村振兴存量投资规模同比增
长 32.8%；承接各级政府乡村振兴
帮扶点1048个，派驻驻村帮扶干部
近千人，圆满完成2022年度各项帮
扶任务。科技建设再创佳绩，信创
建设成果连续两年引领行业。

勇于变革，改革创新迈出坚实

步伐。集约化共享模式加速落地，
运营共享作业在保全、核保领域实
现全国推广，核保件均审批时效提
速 25%以上，个人保全业务人均产
能提升28%。数字化转型再上新台
阶，数据管理实现领跑，行业首家
获评国家数据管理能力成熟度最
高等级；科技能力加速跃升，提供
标准化服务组件近 1.5 万项，大数
据赋能场景同比增长 32%；科技创
新成果得到业内外高度认可，云化

应用荣获首都金融创新特等奖。
综合化经营不断引向深入，“寿
险+”生态不断丰富，全面赋能主业
发展。

经营效益整体稳健，总资产和
投资资产双双突破5万亿元。一年
新业务价值、内含价值行业领先。
公司经营成效受到资本市场高度
认可，股价大幅跑赢大盘，市值领
跑国内保险板块，A股、H股增幅引
领整个保险板块和中资寿险板块。

国寿寿险2022年累计投资实体经济超3.6万亿

本报讯（马莹 俞佳融） 记者
从中国太平洋人寿保险股份有限
公司镇江中心支公司获悉，1月 11
日，中国太保旗下长江养老联合第
一财经发布《长三角养老金融生态
融合发展报告》。从 2019 年起，聚
焦“一体化”“高质量”“绿色发展”

“生态融合”等主题，双方连续第四
年合作长三角养老金融系列报告。

在新时代长三角一体化发展
战略纵深推进的大背景下，报告深
入探讨了养老金融生态各要素间
的融合发展，以期为积极应对人口
老龄化问题寻求更多创新思路和
解决方案。报告阐述了养老金融
生态融合发展的背景、养老金融生
态融合发展的必要性，并创新提出

“1+3+N”养老金融生态圈层概
念。同时，以数据分析、政策梳理
等方式分析了长三角地区养老金
融生态圈层的发展情况，并以中国
太保及其旗下长江养老等相关子
公司为案例，展示了专业机构在生
态融合发展方面的积极探索。最
后，报告围绕核心生态、驱动生态、
外延生态提出建议，希望进一步助
力长三角乃至全国养老金融生态
的长期可持续融合发展。

回望过去，全面服务养老保障
三支柱，协同构建“保险+健康+养

老”生态圈，聚焦投研、风控、人才、
科技等领域持续发力……这一系列
举措，正是长江养老面对多领域、多
环节、多主体等复杂环境，做好不同
要素的资源共享和功能互补，内外
兼修实现自我变革、促进融合发展、
迸发创新活力的最好体现。

三支柱养老金管理业绩排名
领先、规模稳中有进。2022 年，基
本养老保险基金管理组合规模和
业绩持续位居同类组合前列，并在
年度考评中获得 A 档的优异成
绩。企业年金、职业年金等受托、
投资规模市场排名稳步上升，截至
2022三季度，企业年金单一计划固
收组合、集合计划固收组合、单一
计划含权组合投资业绩在行业 22
家投管人中分别位居第 1 位、第 3
位和第7位。

“保险+健康+养老”生态圈协
同建设彰显成效。结合中国太保
百家大客户生态圈、“服务官在行
动”等活动持续推进融合共生。与
集团旗下产险、寿险、健康险持续
落地“沪惠保”等业务协同合作，开
展百日拜访百家受托客户的“双百
行动”，举办“江长万里 温暖同行”
客户服务节，为客户提供“责任、
智慧、温度”的太保服务。

投研、风控、人才、科技等齐头

并进夯基筑本。持续推动投研融
合，推行“研究驱动投资”和投研一
体化建设；优化受托资产配置，实
施阶梯式仓位管理，构建投管人、
投资经理、养老金产品的三重分析
框架；初步构建贯穿事前、事中、事
后全流程和环节的一体化风控信
息平台；加速推进新一代养老金核
心业务系统建设，营销支持、受托
资产管理、投资管理、风险管理、产

品管理、数据服务等 6大系统平台
已基本成型。

展望未来，长江养老将一如既
往地秉承服务国家养老事业的初
心，牢牢把握高质量发展主线，深
度融入中国太保“保险+健康+养
老”战略布局，努力打造备受社会
尊重的一流养老金融专业机构，为
长三角一体化发展和服务国家养
老战略贡献更多力量！

本报通讯员 俞静
本报记者 俞佳融

记者从中国人寿镇江市分公
司获悉，1月17日，中国人寿保险股
份有限公司（以下简称“中国人寿
寿险公司”）举办互联网保险商城
上线发布会，并同步推出国寿卓越
前程少儿年金保险（互联网专属）
产品。

数字技术日益融入经济社会
发展各领域全过程，数字化转型成
为金融保险行业的主旋律。中国
人寿寿险公司始终坚决贯彻中央
决策部署，以数字化转型赋能新时
代高质量发展，守护人民美好生
活。

为更好地满足人民群众线上
便捷购买保险产品的需求，充分发
挥互联网“触达快、覆盖广、效率
高”的优势，中国人寿寿险公司秉

承“数字化、智能化、共享化”的互
联网理念，打造了集“产品+服务+
内容”于一体的“国喜保中国人寿
保险商城”（以下简称“国寿保险商
城”）。目前，已经在中国人寿寿险
APP、官方微信及微信小程序多点
上线，初步形成“一个平台、矩阵投
放、万千触点、全域链接”的互联网
直销新模式。国寿保险商城的上
线是中国人寿寿险公司探索销售
模式转型、加速数字化转型的重要
里程碑。

依托数字化技术，国寿保险商
城按照“智能引领、体验优先、数据
驱动”原则进行设计研发，是为广
大客户提供“产品丰富、操作便捷、
体验流畅、安全稳定”的互联网保
险一站式平台。在这里，用户可以
享受到贴心暖心的线上服务，轻松
获取各类保险知识，量身定制保障
计划，真正实现“一步到位、一站服

务、一键安心”。
为满足客户家庭多元化的保

险需求，提前为孩子规划未来保
障，商城同步上线国寿卓越前程少
儿年金保险（互联网专属）。该保
险产品具有投保方式灵活、保障多
元、领取安心等多重优势。投保人
可选一次性交费、年交、月交三种
交费方式。年交、月交时，支持 3
年、5年、10年三种交费期间。方便
客户结合自身家庭情况选择适合
自己的缴费方式，为孩子提供安心
保障。凡出生二十八日以上、十三
周岁以下，身体健康者均可作为被
保险人，由对其具有保险利益的完
全民事行为能力人作为投保人向
中国人寿寿险公司投保该保险。
父母为孩子投保后，按照合同约
定，孩子在成年的不同阶段可享受
教育金、深造金、创业金，并获得身
故保障，为孩子的成长道路增添一

份保障与安心。
据了解，国寿保险商城已支持

综合意外险、少儿教育金、个人养
老金等多款保险产品线上自助购
买。客户可以通过三种线上投保
方式购买产品：一是微信搜索“中
国人寿保险商城”小程序；二是关
注“中国人寿保险股份有限公司”
微信公众号，进入“保险产品-保险
商城”；三是下载中国人寿寿险
APP，点击“产品-保险商城”。以
上方式均可进入“国喜保中国人寿
保险商城”，按照操作步骤享受便
捷投保体验。

中国人寿寿险公司表示，将始
终坚持“以人民为中心”的发展思
想，不断推进多元化保险产品供
给，助力大众家庭构建更加科学、
多维、全面的风险保障体系，全力
守护人民美好生活。

中国人寿寿险公司举办互联网保险商城上线发布会

长江养老联合第一财经发布
《长三角养老金融生态融合发展报告》
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